Risk och trygghet

En bilarbetare i Europa kostar 40 dollar i timmen. I USA kostar han 30 dollar i timmen, i Kina 1 dollar. Det är förutsägbart hur det kommer att sluta. Kineserna lär sig snabbt att bygga lika bra bilar som Volvo och Saab, och även om deras löner skulle fördubblas, måste den europeiska bilen vara tjugo gånger bättre för att någon skulle vilja köpa den. Det är inte troligt att det lyckas. 

    Var ligger problemets kärna? Det är inte så att en europeisk löntagare har dramatiskt högre standard än amerikanen. Däremot är det så, att en mycket större del av kostnaden för honom går till försäkringar. De europeiska samhällena är i stor utsträckning kollektiva trygghetssystem. De vill minimera livets risker. Det skall alltid finnas kollektiva skyddsnät, som fångar upp oss och gör fallet mjukt – om vi skulle falla. Sverige och Tyskland är de tydligaste exemplen. Den verkliga beskattningen i Sverige är omkring 85%: skatter och arbetsgivaravgifter/egenavgifter 65% samt omsättningsskatter på återstoden. Om en svensk löntagare kostar sin arbetsgivare 100:- för ett arbetsmoment går alltså 85:- till skatter i olika former, och det mesta av detta går till de kollektiva trygghetssystemen. Till detta kommer alla de privata försäkringar. Det är inte tillspetsat att hävda att vi är överförsäkrade. Kostnaden för denna överförsäkring skall ytterst bäras av produktionen, som därmed blir väsentligt mycket dyrare än produktionen i länder med lägre försäkringsnivå.

    Problemet är bara delvis ekonomiskt. Till största delen är det ett mentalt problem. Den fråga vi måste börja ställa oss är denna: Är verkligen tryggheten det som mest befrämjar livet? Vi kan pröva den frågan på det mest grundläggande planet: livets fortsättning. Vi har alla föräldrar. När de en gång fattade beslutet att låta oss komma till livet var det en oerhörd risktagning. De hade inga som helst garantier för hurdana vi skulle bli. Om de inte hade varit villiga att ta den risken, hade vi inte funnits idag. När en man och en kvinna beslutar sig för att dela livet med varandra är det också en stor risktagning. Ingen av dem vet egentligen hur den andre är. Vi visar inte upp alla våra sidor för varandra, inte ens i nära relationer. Beslutet att dela livet med varandra når en ytterligare risktagningsnivå, om de dessutom gifter sig och lovar att vara varandra trogna tills döden skiljer dem åt. Om man och kvinna inte tar en sådan risk, blir det till slut döden som segrar. Livet får ingen fortsättning. Varje moment i fostran av barn och unga är en risktagning. Det kan gå bra, det kan också låsa sig. Men om föräldrar inte vågar ta fostransrisker stannar den unge på en infantil nivå. Utbildning är även en risktagning. Vi vet inte om vi klarar av det, när vi börjar en utbildning. Vi vet inte heller om vi kommer att få något arbete, när vi är färdiga. Ändå måste vi ta risken. Risk är livets lag.

   Viljan till risktagning är en förutsättning för näringslivets utveckling. Alla företag har ett livsomlopp: de kommer till, de utvecklas, de når en höjdpunkt, de ombildas eller avvecklas. Därför finns det inga trygga jobb. Det måste hela tiden komma till nya företag med nya produkter. En ny produkt, ett nytt företag förutsätter att det finns vilja till  risktagning. Det är att gå på slak lina utan skyddsnät. Om ingen vågar göra den vandringen återstår bara massarbetslöshet och nationell misär. De politiker som lockar med trygghet istället för att uppmuntra till och belöna risktagning utgör själva en fara för Europa. 

    Ändå kommer vi inte ifrån att trygghet är ett grundläggande mänskligt behov. Det europeiska samhällets stagnation tyder på, att det är ett självbedrägeri att kollektiva system skulle kunna ge en stabil trygghet. Istället verkar de kväva förutsättningarna för liv och utveckling. Grundtryggheten i tillvaron måste vi ha på annat håll. Annars dignar vi ner under överförsäkringarnas bördor.  
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